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Pasutitaja pienakums velkt tirgus izpeti
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®* No PIL un SPSIL izriet pasutitaja pienakums
* Nodrosinat péc iespgjas efektivu lidzeklu izlietoSanu
* Maksimali samazinot pasutitaja risku

* K3a ari nodrosinat brivu konkurenci

* Tehniskajam specifikacijam, kuras izstrada pasdutitaji, janodrosina publiska
lepirkuma atvértiba konkurencei un ilgtspéjibas mérku sasniegsana
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Tiesibas konsulteties pirms iepirkuma — PIL 18.p., SPSIL 22.p.
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* Pasutitajs var sanemt konsultacijas no neatkarigiem ekspertiem vai iestadém, val
piegadatajiem

® Ja neierobezo konkurenci un neparkapj vienlidzigas attieksmes un
caurskatamibas principus

®* Lal sagatavotu iepirkumu un informétu piegadatajus par iepirkuma planu un
prasibam




Konsultaciju veidi
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* Mutiskas apspriedes forma, bet ne tikal

* Pasdtitajs pazino timeklvietné, noradot apspriezamos jautajumus, laiku, vietu, veidu, kada
piegadataji var pieteikties dalibai apspriedé, prasibas attieciba uz apspriedes
dokumentésanu un Sis dokumentacijas publicésanu — PIL 18.p., SPSIL 22.p.

* Mutiska sazina ar tirgus dalibniekiem ir iespéjama, ja tas saturs tiek pienadcigd meéra
dokumentéts pietiekami plasi un ar atbilstoSiem Ilidzekliem, pieméram, ar rakstiskam
piezimém vai audioierakstiem, vai sazinas galveno aspektu kopsavilkumiem — Direktivas
2014/24/ES 58.apsvérums

* Ne tikal kopiga apspriede, bet arT ar katru piegadataju atseviski
* Aptauja rakstveida — e-pasta, majaslapa u.tml.
* Intereses par potencialo iepirkumu registracija

* Ne tikal viens pasutitajs, bet vairaki kopigi



Pirms iepirkuma konsultaciju ieguvumi
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®* Veicina pasdutitaja reputaciju: atklats, taisnigs un uz konkurences principiem balstits,
pieejams piegadataju ierosinajumiem un jautajumiem

®* Prasibu formuléSana, zinasanas par produktu val pakalpojumu, potencialajiem
piegadatajiem, aptuveno cenu limeni, faktoriem, kas ietekmé cenu

° Var ietvert piedavatu risindjumu testéSanu, izméginasanu (pieméram, medicinas ierices)
* Piemeérotakas iepirkuma proceddras izvéle

® Laika un citu resursu ietaupijums:
* lespéja iegut vislabako risinajumu
* Veélaku jautajumu un parpratumu novérsana péc iepirkuma izsludinasanas

* Mazaks apstridésanas risks vai iesp&jams prognozét apstridésanas riskus, attiecigi planot laiku
* |zpétes rezultatu pieejamiba var palidzét citiem pasutitajiem lidzigos iepirkumos
* Paredzéto prasibu apsprieSana — «bezmaksas redigéSana»

* Salidzinosi: jebkadai iesaistel péc iepirkuma izsludinasanas bus vairak riski
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Pirms iepirkuma konsultaciju riski — izslegsana no iepirkuma (1/2)
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* Ja piegadatajs vai juridiska persona, kas ir saistita ar piegadataju, konsultgja
pasutitaju vai citadi iesaistijas iepirkuma sagatavosana:
* Pasutitajs nodrosSina, ka attiecigd piegadataja dalibas dél iepirkuma netiek ierobezota
konkurence

o Pazinojot citiem piegadatajiem bdatisku informaciju, kura tika sniegta, piegadatajam iesaistoties
lepirkuma sagatavosana, vai kura izriet no sadas iesaistiSanas, un

o Nosakot atbilstoSu terminu piedavajumu iesniegSanai — PIL 18.p.(4)

* Piegadataju izsledz no iepirkuma, ja:
°* Piegadatajam ir konkurenci ierobezojosas prieksrocibas Iepirkuma procedura, ja
piegadatajs val ar to saistita juridiska persona iesaistijas Iepirkuma proceduras
sagatavosana — PIL 18.p.(4) — un
* Sis priekSrocibas nevar novérst ar mazak ierobeZojoSiem pasakumiem, un piegadatajs
nevar pieradit, ka ta vai ar to saistitas juridiskas personas daliba iepirkuma procediras
sagatavosSana neierobezo konkurenci — PIL 42.p.(1)
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Pirms iepirkuma konsultaciju riski — izslegsana no iepirkuma (2/2)

* leprieks PIL 11.p.(4),(5) — piegadataju izslédz no iepirkuma, ja konstaté, ka:
* Piegadatajs Ir piedalijies kada no iepriekSgjiem attieciga iepirkuma projekta posmiem val
lepirkuma procediras dokumentu izstradasana
* Minétie apstakli sniedz Sim piegadatajam objektivi pamatotas prieksrocibas attiecigaja
lepirkuma procedura, tadéjadi ierobezojot konkurenci

* Pieradisanas pienakums — pasdutitajam, ja rodas pamatotas Saubas

* |UB atzinas:

°* Formal un apjomam, kada veikti iepriekSéjie darbi nav izsSkirosas nozimes, t.sk. cik liela
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val kadas attiecigas dokumentacijas sadalas izstrade (IlUB 31.10.2013., Nr.4-1.2/13-355)

°* Nav bdatiski, kada statusa piegadatajs, t.i., fiziska vai juridiska persona, sSadu personu
apvieniba jebkura to kombinacija, ir piedalijies ieprieks€jos iepirkuma procedlras posmos un
kads statuss Sim piegadatajam ir konkrétaja iepirkuma procedidra, ka ari vai piegadatajs
piedavajumu Ir iesniedzis viens pats vai ka piegadataju apvienibas dalibnieks, vai iepirkuma
procedura piedalas ka apaksuznémeéjs u.tml. (IUB 29.07.2013., Nr.4-1.2/13-255/2)
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Pirms iepirkuma konsultaciju riski — komercnoslepuma aizsardziba “‘/' ==
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* Pasutitajam ir pienakums pazinot citiem piegadatajiem buatisku informéaciju, kura
tika sniegta, konkrétajam piegadatajam iesaistoties iepirkuma sagatavosana, val
kura izriet no sadas iesaistisanas — PIL 18.p.(4)

* Komercnoslépums — KcL 19.p. — saimnieciska, tehniska vai zinatniska rakstura
lietas un rakstveida vai citada veida fiksétas vai nefiksétas zinas, ja:
* Tas ietilpst komersanta uznémuma vali ir tiesi ar to saistitas
° Tas nav visparpieejamas tresajam personam
* Tam ir vai var but mantiska vai nemantiska vértiba
* To nonaksSana citu personu riciba var radit zaudéjumus komersantam

°* Komersants Ir veicis konkrétai situacijai atbilstoSus sapratigus komercnoslépuma
saglabasanas pasakumus

* Komersantam ir tiesibas prasit komercnoslépuma aizsardzibu, ka ari to
zaudejumu atlidzibu, kuri radusies komercnoslépuma prettiesigas izpauSanas val
Izmantosanas rezultata



Pirms iepirkuma konsultaciju riski — aizliegtas vienosanas (1/2) ;- X
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° Ir aizliegtas un kopsS noslégsanas briza spéka neesosas tirgus dalibnieku
vienosanas, kuru meérkis val sekas Ir konkurences kavésana, ierobezosana val
deformésana — KL 11.p., LESD 101.p.

° Var tikt Tstenota komerciali sensitivas, stratégiskas informacijas apmainas tiesi starp
konkurentiem vai, izmantojot treSo personu (pieméram, pasutitaju), rezultata
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* Komerciali sensitiva informacija ir jebkura informacija, kas var ietekmét
konkurenta ricibu vai stratégiju tirga. Dati par pagatni, eso$o situaciju vai nakotni:
°* Cenam un cenas veidoSanas metodem - atlaidém, cenu stratégiju, planotajam cenam un
izmainam
* lzmaksam - struktlru, pelnas robezam, razosanas kapacitati, investicijam raZzosanas kapacitaté

* Pardosanas datiem — apjomiem (t.sk. tirgus dalam), pardosanas teritoriju, marketinga un
izplatiS8anas stratégiju, tirgus kanaliem, klientiem, pardo$anas noteikumiem

° Piedavajumiem — par dalibu un nepiedalisanos aktualos un planotos iepirkumos, piedavajuma
ligumcenu, piedavajuma nosacijumiem

* Specifiskiem piegadatajiem — iepirkuma apjomu, iepirkuma cenu, iepirkuma noteikumiem



Pirms iepirkuma konsultaciju riski — aizliegtas vienosanas (2/2)

A\\

* Sada informacija parasti nav uzskatama par komerciali sensitivu:

* Ta nav attiecinama uz kadu no konkurences parametriem (neatklaj informaciju par tirgus
dalibnieka konkurétspéju)

° Publiski pieejama val, lal to izmantotu, nav jaiegulda ievérojami resursi informacijas
apkoposana

* Nav individualizéta (no tas nevar identificét informéaciju par atsevisku tirgus dalibnieku)

* Vesturiska (vismaz vecaka par gadu)

* Zaudejusi savu aktualitati citada veida
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Laba prakse un ieteikumi (1/3)

* Péc iespé€jas plasi un savlaicigi pirms iepirkuma izsludinat konsultacijas, t.sk. sava
majaslapa, paredzot sapratigu terminu viedoklu sniegsanai, vadoties péc sniedzamas
informacijas apjoma un sarezgitibas

* Neierobezot konsultacijas iesaistito personu skaitu

* lznémuma gadijuma atbilstoSi reguléjumam pilniba nav aizliegts péc objektiviem Kkritérijiem
atlasit noteiktus tirgus dalibniekus, pieméram, proporcionali tirgus izméram, kopé&jam
dalibnieku skaitam, tadé€jadi novérsot parmérigu administrativo slogu pasutitajam

® Skaidri atspogulot konsultaciju tiesisko statusu, proti, ka ST procedira neietilpst
paredzétaja iepirkuma procedura

® lzvairities no atskirigas val dazados laikos informacijas sniegSanas konsultaciju

dalibniekiem

°* Batu uzskatams par vienlidzigas attieksmes parkapumu un potenciali konkurences
lerobezojumu, dodot iespéju precizak izprast pasuatitdja vajadzibas un attiecigi sagatavot
labaku piedavajumu vai iespéju atrak sagatavoties piedavajuma iesniegsSanai



Laba prakse un ieteikumi (2/3)
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* Péc iespéjas izvairities no komercnoslépuma KcL 19.p. izpratné un komerciali sensitivas
iInformacijas konkurences reguléjuma izpratné sniegsanas un sanemsanas
* Iznémums - Ja tas izskirosi konsultaciju mérka sasniegSanai. Jaizvérte, vai konkréta
informacijas izpausana netiks uzskatita par butisku, lai nodroSinatu konkurences priekSrocibu
neradiSanu konkrétajam piegadatajam. Divpuséja informacijas apmaina. JanodrosSina
sanemtas informéacijas konfidencialitate
* Japrasa piegadatajam identificet konfidencialo informaciju

* leteicams sanemt piegadataja piekriSanu no ta sanemtas informacijas publiskosanai

* Loti koncentrétos un parskatamos tirgos ieteicams izvairities no konsultaciju apspriedes
rikosanas klatiené, nemot véra aizliegtas informacijas apmainas risku

* Noteiktos gadijumos apspriedes ar dazadiem piegadatajiem rikoSana var bit noderiga
* Pieméram, ja neviens tirgus dalibnieks atseviski nenodroSina nepiecieSamo preci,
pakalpojumus, blvdarbus. Apspriede tadg€jadi var veicinat piegadataju savstarpg&ju sadarbibu
tirgt, kas var but pielaujama atbilstosi Konkurences likumam (ipasi starp piegadatajiem, kas
nav uzskatami par konkurentiem, vai starp mazajiem un vidéjiem uznémumiem u.tml.), un
iInovativu risingjumu radisanu



Laba prakse un ieteikumi (3/3)
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* Apspriedi klatiené rikot atbilstosi ieprieks sagatavotal kartibai, konkréti definétiem
jautajumiem, izveértéjot, vai sniegtas atbildes potenciali saturés piegadataju komerciali
sensitivu informaciju un komercnoslépumu

* Apspriedes laika ir bdtiski izvairities no jebkadas komerciali sensitivas informacijas
konkurences tiesibu izpratné izpausanas un sanemsanas un dokumentét precizi
apspriedes gaitu

* Ja apspriede tiek izvirziti konkurences reguléjumam neatbilstosi jautajumi, izpausta komerciali
sensitiva informacija, pasutitajam ieteicams nekavéjoties partraukt Sadu ricibu. Savukart
citiem piegadatajiem ieteicams aktivi iebilst pret sadas informacijas apsprieSanu un
nepiecieSamibas gadijuma pamest apspriedi, ja aizliegta informacijas apmaina netiek
partraukta, fikséjot to apspriedes protokola

* Dokumentét konsultaciju procesu kopuma, ka art nodrosinat sis dokumentacijas
pieejamibu ieinteresétajiem piegadatajiem tada apméra, lal netiktu ierobezota
konkurence un pielauti vienlidzibas un caurskatamibas principu parkapumi



The real risk I1s doing nothing.

Denis Waitley
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